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SaaS gemäß salesforce
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Traditionelle Software-Plattformen:
Teuer, kompliziert, langsam
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Quelle: SalesForce, CloudForce 2010



In-House vs. ASP vs. SaaS

In-House ASP SaaS
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SaaS für Supply Chain Management

In-House ASP SaaS
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Das SupplyOn Modell
Alle Geschäftsprozesse über eine einheitliche Plattform

…

Einkaufende Unternehmen

Infrastruktur
- BetriebSoftware Betrieb
- User Mgmt.
- Security

(as a Service)

Community
Consulting

&
Support

Infrastruktur
- Betrieb

User Management

Lieferanten

- User Management
- Security
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Prozesse über SupplyOn
Alle SCM / SRM-Prozesse im Überblick

Entwicklungsphase Serienproduktion

SerieneinkaufProjekteinkauf
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Lieferanten-Stammdatenmanagement

Analyse Bewertungs- und 
Stammdaten von Lieferanten

Angebotsanfrage, 
Online-Verhandlung

Identifizierung 
möglicher Lieferanten Entwicklung Angebotsanfrage, 

Online-Verhandlung

Änderungsmanagement

ät

Qualitätsvorausplanung (APQP)

Erstbemusterung

Q
ua

lit
ä

Lieferantenbewertung

Reklamationsmanagement (8D)

Zertifikatsmanagement

og
is

tik

Versuchsteileabruf Lieferavis, Labels, 
Transportmanagement

Lieferabruf, Feinabruf, 
Einzelbestellung, 

Auftragsbestätigung, 
VMI, Kanban

Lo Lagermanagement

Alert-Management

ze
n

Rechnung / Gutschrift (ggf. mit digitaler Signatur)
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Fi
na

nz Verrechnungsanzeige, Neubewertung
Zahlungsavis



Schnelle Lieferanten-Integration: Basis für den besseren ROI

Anzahl
operativ arbeitenderoperativ arbeitender

Lieferanten

Mit SupplyOn

Mit iMit einer
individuellen
Lösung

Mit SupplyOn starten Sie jetzt: Zahlreiche Ihrer Lieferanten sind bereits mit der
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Mit SupplyOn starten Sie jetzt: Zahlreiche Ihrer Lieferanten sind bereits mit der 
Software vertraut und können sofort beginnen!



Beispiel tedrive:
Vollständige WebEDI-Umsetzung in weniger als drei Monaten
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SaaS hat den besseren Business Case

200 000 €
Kumulierter Gewinn, Individual‐Lösung Kumulierter Gewinn, SupplyOn
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„Was alle Erfolgreichen miteinander„Was alle Erfolgreichen miteinander 
verbindet, ist die Fähigkeit, den Graben 
zwischen Entschluss und Ausführungzwischen Entschluss und Ausführung 

äußerst schmal zu halten.”
Peter F. Drucker (*1909), amerik. Managementlehrer, -berater u. -publizist
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Vielen Dank für Ihre AufmerksamkeitVielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit

Kontakt:

SupplyOn AG
Werner Busenius
Ludwigstraße 49
85399 Hallbergmoos

www.SupplyOn.com
W B i @S l OWerner.Busenius@SupplyOn.com




